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Referentie

CDG 
Het LLS bestaat al een dikke honderd jaar. Het is een 
handelsmaatschappij dat gewasbestrijdingsmiddelen, 
kunstmest, zaaigoed, graan en ’s winters ook strooizout 
levert. Het is een echt familiebedrijf waar in totaal, van 
magazijn tot distributie, negen mensen werkzaam zijn. 
Het Maastrichtse LLS, tevens partner van CZAV, richt zich 
voornamelijk op de regio. 
“Onze klanten zijn boeren en leveranciers binnen een straal 
van zo’n 100 kilometer, waaronder dus ook Duitsers en in 
mindere mate Belgen.” 

Wie wil groeien, moet innoveren. Toch hebben veel 
bedrijven moeite met een nieuw automatiserings-
systeem. Het Limburgsch Landbouw Syndicaat (LLS) 
waagde echter de stap en koos in augustus 2009 voor 
Microsoft Dynamics NAV Software. Nu, een half later, 
wordt de laatste hand gelegd aan de implementatie. 
“En ook wij hebben echt wel eens de goden 
aangeroepen voor bijstand,” aldus directeur Bert Caris. 

“Het instellen is gewoon veel werk, omdat je in dit 
systeem zoveel informatie kunt verwerken. Het is dus niet 
even starten en wegrijden zoals een auto. Zie het meer als 
een kale kerstboom. Je moet hem eerst optuigen, maar dan 
is het wel je eigen boom.”
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Als je het over de gewasbescherming hebt, heb je het al 
gauw over de vele regels en voorschriften die hierbij om de 
hoek komen kijken en waarmee je als leverancier zeer 
minutieus moet omgaan. Als een bedrijf bijvoorbeeld in 
aanmerking wil komen voor de CDG (Certificatie Distributie 
in Gewasbeschermingsmiddelen) moet het voldoen aan 
zeer uitgebreide wet- en regelgeving met betrekking tot 
vervoer en veiligheid. En die regels worden meer en meer 
aangescherpt. “We hebben nu ruim 20 jaar met het zelfde 
boekhoudprogramma gewerkt. We konden ermee lezen en 
schrijven en het voldeed prima, totdat de regels van de 
overheid voor de gewasbeschermingsmiddelen nog ingewik-
kelder en nog strenger werden. Het oude systeem kon die 
eisen niet meer verwerken en we zochten daarom naar een 
systeem dat dat wel kon.” 

Graanmodule
Uiteindelijk kwam het LLS terecht bij WSB Solutions die 
hen liet kennismaken met Microsoft Dynamics NAV (Navi-
sion), een geïntegreerd bedrijfssysteem, speciaal ontwik-
keld voor middelgrote ondernemingen. “Nou ja, eigenlijk 
heeft WSB ons gevonden. Ze hadden ons in 2005 al eens 
benaderd met dit systeem en een demonstratie gegeven, 
maar toen was er nog geen gewasbeschermingsmodule 
ontwikkeld. Inmiddels is die er wel. 
Deze hebben zij ons vorig jaar gepresenteerd en wij waren 
daar erg enthousiast over.”
Caris kan nu alle informatie, speciaal van belang voor zijn 
branche, tot in de details verwerken. “Neem de spuitlicen-
ties. Voor elke gebruiker, handelaar en distributeur zijn die 
weer anders. En ook moet je goed bijhouden wanneer 
wiens licentie is verlopen en wanneer er bijvoorbeeld dus 
niet geleverd mag worden. Dat kan met dit systeem. 
En ook de essentiële product- en veiligheidsinformatie van 
Fytostat.nl kunnen worden verwerkt.” Kortom: alles 
waarmee hij als leverancier van gewasbeschermingsmidde-
len rekening moet houden, kan Carius nu terugvinden in 
het nieuwe systeem en vervolgens verwerken in zijn orders. 
Ook voor de graanhandel kan het LLS met Navision goed 
uit de voeten. WSB heeft voor deze branche eveneens een 
module ontwikkeld. Hiermee heb je snel en makkelijk alle 
informatie omtrent opgeslagen en verkochte granen voor 
handen. 

“Daarbij kan men met deze module op diverse manieren 
afrekenen; dagprijzen, opslag- en poelprijzen of een 
combinatie hiervan: het is allemaal mogelijk. Dankzij een 
koppeling met onze weegbrug kunnen alle weegbonnen 
ingelezen worden, hetgeen in de toekomst een aanzienlijke 
tijdswinst gaat opleveren.” 

Must
Tot nu toe kan Caris dus tevreden zijn, hoewel het ook nog 
wel spannend is. “Het is nog vroeg en de landbouw is nog 
in winterslaap. Pas als we er echt mee gaan werken, 
merken we wat het kan. Het is daarom nu dus nog iets te 
prematuur om te zien welke resultaten we er al mee 
geboekt hebben.” In ieder geval geeft dat nog even de tijd 
om helemaal vertrouwd te raken met Navision. “Het is 
soms nog wel zoeken omdat er zoveel informatie opgehaald 
kan worden, maar het onthoudt in ieder geval echt alles.” 
En dat is nu juist voor een bedrijf als het LLS een absolute 
must. 


